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ビジネスマッチ東北 2024 出展報告書（第 19 回） 

第 19 回テーマ「新しい未来へつなぐ」 ビジネス展示・商談会 

会場：夢メッセ全スパン  10 時▶17 時 

10 分野：542 企業団体／442 リアルブース／36WEB 出展 

当社支援担当：杜の都信用金庫（連坊小路支店） 

出展カテゴリー：情報・IT 分野出展 2 ブース（昨年 1 ブース） 

パラペットサイン: 「法人」全般、官公庁・医療・教育 

 

[当日の展示ブースの全景写真] 

  

  



1.  ビジネスマッチ東北 2024 について（概ね前回より多数の来訪者となる） 

・前年開催の「ビジネスマッチ東北 2023」の出展に次いで今回で 2 回目の出展となった。 

前回 1 小間ブースを今回は、インパクトある 2 小間パラペットなしリアルブースとした。 

2 小間スペースにより、ウッドラボ S(キーレスオートロック付き)とウッドラボ S(抗菌仕上げ仕様)

の 2 台の展示が実現できた。さらにウッドラボ活用の利用シーンパネル展示 4 枚とパネル板工法の

仕様説明のパネル展示 2 枚および 1/5 スケール

の完成品モデル 4 セットを展示した。 

合わせてビルダーでもあり資材会社のオリジナ

ル建材(燻煙乾燥木材®)展示するなど充実した

内容となった。 

当社ブースに来場し直接ウッドラボ S に触れ居心地を体験していただいた来訪者は約 150 名/1 日と

なった。概ね体験者からは木質の快適さ、木の香り、無垢材の心地よさ又機能面で静音性の良さ、

採光等について体験を通じ好評を得た。「木質ブース」の製品性を多くの方に知っていただく機会

であり手応があった。当日の商品購入や成約に至るには至らなかったが、BtoC、BtoB と出会いも

多々あった。HC バイヤーとの商談結果は、取扱いの実現性が弱く更に追加フォローを実施してい

くことで事業の進展を図りたい。まとめとして、今回は 2 小間を確保した広いブースの為、案内係

の会場スタッフとしての協業・協力会社様の支援者により前回以上に断続的に来場者が訪れる賑わ

いと活気のあるブースとなり「木質ブース」製品の魅力を一層アピールする機会であつた。次回(来

年第 20 回)開催への出展計画は、機能性の実装を標準化して多目的木質ブース Type-W「ウッドラ

ボ W」2 名・4 名の出品計画などアップデートした出展を実現したい。 

 



2.  当社ブースの出展成果及び実績について 

①A４リーフレット配付数 250 部＋ビルダー会員ツール 100 部➡総計 350 

②来場者との名刺交換数(関係者以外)➡67 社 150 名/1 日（2024 年来訪者累計） 

3.  個別商談実施状況について・・・多数の来場ありがとうございました。 

4.  展示開催時の問題点及び今後課題について 

・概ね好評であったが、天井換気扇の音が気になるなど、ご意見があった。 

以下 ウッドラボ S にご案内し体験者の聞き取り情報（来場者の声抜粋) 

・ここでなら落ち着いて、集中してリモートワークできる 

・これが学校にあったら集中して課題に取り組める (県内在住の大学生) 

・学校に売り込んで欲しい(仙台圏在住の大学生) 

・会社の会議室やオフィスにあったら便利 

・自宅にもこんなのがあるとテレワーク時にとても便利であり欲しい。 

・外目で見る印象より中に入り座ってみると圧迫感はない。 

・木の香りをすごく感じる(好印象)・椅子➡それはオプションで別売り。 

・会社にこんな製品があること紹介する(購入検討してもらう)。 

・自社にもあれば良いと思う欲しい製品。 

・事務所を改築・改装しなくても搬入・組み立て設置できるのは良い。 

・木に囲まれた空間は温かい印象がある。 

・Type-S 参考価格 90 万円（現金販売価格 80 万円＋搬送・設置工事費用 20 万円）について 

納得の反応が多かった。         

以上・・・  


